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在实际销售过程中
企业经常会遇到
客户针对已经签订完成的销售订单
进行多次的数据调整
进而影响到后续生产、采购数据的变化
面对于这样的数据变化
系统如何做到精准识别
来保证不影响到公司正常销售
下面请看实景演示：

销售改单会有以下几种情况：
客户原始订单购买需求数量增加或者减少
客户原始订单中增加新的产品类别
客户原始订单中产品数量彻底取消
不进行相关的采购
如果客户提出要调整订单
则业务员可以点击左上方编辑按钮
数据调整完成之后
点击保存
在右侧操作日志中会记录数据变动

当数量增加：
原始销售订单中的产品
根据路线自动生成采购询价单
在未确认采购订单之前
销售订单的产品发生数量的增加
则在已经推送的采购询价单中
同产品进行数量的增加
原始销售订单中的产品
根据路线自动生采购询价单
已确认采购订单
销售订单的产品发生数量的增加
则系统会将后续增加的数量
重新生成一条新的采购询价单
原始销售订单中的产品
根据路线自动生成制造订单
销售订单的产品发生数量的增加
系统会增加一条制造订单的数据

当数量减少：
采购—
原始销售订单中的产品
根据路线自动生成采购询价单
销售订单的产品发生数量的减少
系统对应已经推送的采购询价单
操作日志中进行数据变动提示
具体操作人员根据提示信息进行调整

数量为零：
原始销售订单中的产品
客户不需要进行采购
则可以将数量调整为零
在已经推送的制造订单
操作日志中进行数据变动提示
具体操作人员根据提示信息进行调整

销售数量增加
后续生产、采购系统都会自动新增数据
销售数量减少
系统不会将后续已经生成的数据做减少
可以将减少信息进行推送
由具体操作人员手动调整
通过上述流程：
通过对各个环节数据的实时流转推送
及时调整更新生产、采购相关的数据
极大的提高销售交货的准时率
同时，提升了公司运转的效率


